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Nalba Advisors, la
consultora que nacio de
dos padres primerizos

DIANA ESPERANZA @DianaEsperanzaP
4 OCT. 2024 - 08:03

De izquierda a derecha: Luis de Miguel Barrachina, socio;
Pedro Rodriguez Lopez, socio; Luis Peird Sancho-Sopranis,
socio director y Jaime Pérez Guitian, socio

La firma "boutique” acaba de cumplir 10
anos de vida y desde su inicio ha
participado en mas de 200 proyectos de
asesoramiento a empresas,
fundamentalmente del sector financiero. Su
facturacion ha crecido un 20% anual desde
2019.

Con 10 anos recién cumplidos, Nalba
Advisors acaba de hacerse un hueco en el
mundo de la consultoria. Su especialidad es
el sector financiero de pagos y esta
desarrollando trabajos de sostenibilidad.

La firma fue fundada por Luis Peiré Sancho-
Sopranis y por Ricardo Fernandez en mayo
de 2014. Para ambos, curtidos en el mundo
de las Big Four, era una via para poder
compaginar sus vidas personales con el
ambito profesional tras convertirse en
padres primerizos. El nombre de Nalba
corresponde, asi, a los nombres de sus
primeras hijas, Noa y Alba.

Poco tiempo después, Fernandez abandond
la compainiia y Peir6 siguio al mando como
socio director de la entidad.
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Desde su creacion, Nalba ha trabajado en
mas de 200 proyectos y ha dado soporte a
mas de 70 empresas. Entre ellas, grandes
entidades financieras como Santander y
CaixaBank. Ademas han trabajado para las
principales companias de pago, como Visa
o Mastercard, y para firmas de tamano
medio dedicadas generalmente a negocios
de tarjetas, TPVs y financiacioén al
consumo. Y de forma mas puntual, han
prestado sus servicios a aseguradoras y
grandes comercios.

Peiré empezo su carrera como ingeniero en
Michelin y Airbus y, tiempo después, se
incorporé como manager en el equipo de
estrategia de KPMG. En los inicios de su
andadura en solitario, ejecutaba proyectos
como freelance, "pero la acogida de los
clientes fue muy buenay el equipo
comenzo a crecer desde septiembre de ese
mismo ano, hasta los 37 profesionales que
somos ahora mismo en plantilla®, explica
Peiro.

Los fichajes incluyeron tanto recién
licenciados como profesionales con
experiencia, aunque la plantilla es joven, con
una media de edad que no supera los 30
anos. "Nos preocupamos por tener un
equipo de primer nivel, y de asegurarnos que
crecen y se desarrollan en Nalba’, dice el
fundador.

Durante los dos primeros afnos, se
incorporaron a la firma tres excompaneros
de mucha confianza de Peird, procedentes
de KPMG, que apostaron por el proyecto y
que se han convertido en socios de la firma:
Jaime Pérez Guitian, Luis de Miguel
Barrachina y Pedro Rodriguez Lopez.

Crecimiento

En los ultimos cinco anos, Nalba ha ido
creciendo alrededor de un 20% anual tanto
en facturacion como en plantilla. En 2023,
lograron facturar 2,96 millones de euros, un
17% mas que en el ejercicio anterior. Este
ano esperan registran un crecimiento
cercano al 15% ya que estan trabajando con
unos 27 clientes diferentes de forma
directa o indirecta.

"Nuestro fuerte y lo que nos diferencia es
que cuando una empresa viene a buscar
nuestra ayuda, solemos saber por
adelantado qué nos van a pedir y todo lo
que vamos a hablar con ellos para cumplir
sus objetivos’, explica Jaime Pérez Guitian,
que anade que son grandes creyentes del
"enfoque boutique”.

A la hora de poner en marcha Nalba,
"identificamos que no existia en Espaina una
firma especializada en pagos, mientras que
claramente era un mercado dinamico y en
plena disrupcion, lo cual suele implicar
necesidades de asesoramiento. Esto nos
vino confirmado por nuestra red de
contactos, la mayoria excompaneros.
Algunos de ellos trabajaban en empresas
del sector y nos confirmaban que requerian
soporte”, dice Pedro Rodriguez Lépez

El socio de Nalba cuenta que los primeros
en darles un voto de confianza eran
profesionales reconocidos del sector
financiero, "lo que nos supuso una base
perfecta para el desarrollo del equipo y el
crecimiento”, asegura.

En su décimo aniversario, Peiro se siente
orgulloso de la recurrencia de sus clientes.
"Una muestra de ello es la alta tasa de
compromiso con nuestra consultora: tras 10
anos de vida, seguimos trabajando para
nuestros primeros clientes y, en general,
cuando logramos nuevas companias con las
que trabajar, solemos quedarnos como
asesor a largo plazo". Explica que una parte
relevante de su crecimiento se soporta en
referencias de sus clientes, que les ha
facilitado la entrada en distintas areas y
filiales de grandes grupos.
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Este ano, Nalba esta trabajando para
ampliar su oferta de sostenibilidad
corporativa (ESG). Para ello, han
incorporado a profesionales como Sergi
Simoén, que comenzo en la Generalitat de
Catalunya haciendo controles ambientales.
"Sergi es un profesional con mas de 25 anos
de experiencia en |la materia. Trabajaba en
sostenibilidad cuando todavia nadie hablaba
de ello. Coincidimos en un cliente mutuo y
rapidamente vimos el alineamiento y las
sinergias’, explica Rodriguez Lopez.

Actualmente, tienen varios clientes en este
area, de los que la mayoria pertenecen al
sector financiero.
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